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Headline ATRACTIVA

Escribe un parrafo breve que
despierte el interés de tu usuario

’ Identifica el PROBLEMA

Expon los dolores de tu buyer persona,
describe los problemas por los que pasa

Presenta los BENEFICIOS
de tu producto

Reulne los beneficios que tu producto les

traera a tus usuarios y valorizalo

Ofrece PRUEBAS SOCIALES

Recopila testimonios, comentarios en redes sociales, emails de usuarios
que refuercen la autoridad de tu producto vy crea empatia

Haz tu OFERTA
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DISCLAIMER

Resalta las limitaciones de tu producto en lo que respecta a su efectividad
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